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DATA Hidrolik, 40’inc1 yilda ytizde 45 ihracat hedesiyor

Gemi ve yat inga yan sanayide,
basta dimen sistemleri, halat
ve zincir wrgatlan ile ceki ving-
leri gibi yardimar urtnlerle, bu
Urlinlerin tasanm ve dizaynini
yapan Data Hidrolik, portfo-
yindeki trlinlerin yiizde 45'ini
2019'da ihrac etmeyi planhyor.

MarineDeal News’a 0Ozel
rOportaj veren DATA Hidrolik
Yonetim Kurulu Uyesi, Satig
ve Pazarlama Direktori Cem
Hiroglu, firma olarak 2019da
40'imc1 yillanna girdiklerini,
2018'de Urtin gaminda yaka-
ladiklann yuzde 40'lik ihracat
hacmini ylzde 45’e gikarmak
istediklerini soyledi.

Data Hidrolik olarak ihra-
catta yakaladiklan bu bagarili
artisgin temel nedenlerine ilis-
kin bilgi veren Huroglu, “Data
Hidrolik biinyesine 2001 yilin-
da katildim. Benim bagladigim
dénemde ylzde 5 olan ihracat
payimiz, su an yuzde 40’lara
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ctkmisg durumda ki bu ivme
giderek artiyor. Isin olmazsa
olmazi kaliteli Urin yapmak,
kaliteli Urlin yapmanin hari-
cinde, pazarlamanizi da diz-
gin yapmahsimz. Iyl Gstd bir
seviyeye ulasmak ve strdir-
mek i¢in; tanitimini iyi yapmak,
iyl insanlarla kontak kurmak,
sonrasinda iyl mahaller ve
iyi distribitorlik yapmak ve
misteri zincirini bu diisturla
genisletmek kaliteyli tamamla-
yan faktorler,” dedi. 2018 yih-
ni 3,5 milyon dolarlik ihracat-
la kapattiklanimin altini cizen
Hiroglu, 2019'da 5 milyon dola-
11 hedesediklerini kaydetti.

“Yurtdiginda artan bir

trendimiz var”

Yat insa sektoriinde ciddi
bir ivmenin yakalandigim ve
bu durumun kendilerine hem
Urtn adedi hem de satis geliri
anlaminda olumlu yoénde yan-

Cem Hiiroglu

sidigini kaydeden Hiroglu, “Yat
ingasinda Avrupa'da 6nde gelen
tersaneler var. Yaklasik 6 yildir
Hollanda pazarinda variz, ora-
da glcli bir temsilcimiz var, su
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anda Hollanda'da insa edilen
yatlarda yavas yavas tercih edi-
len konuma geliyoruz,” dedi.
Yurtdigi piyasada da giderek
artan bir trend yakaladiklarini
ve 21 ulkeye ihracat yaptikla-
nn1 kaydeden Huroglu, pazar-
lama ve satis aglarnini dinya
geneline yaydiklanni belirterek,

“Avrupa’da; Bulgaristan, Yuna-

nistan, Almanya, Hollanda,
Fransa, ltalya, Ispanya, Porte-
kiz, Polonya, Hirvatistan, Ingil-
tere gibi ilkelerle calisiyoruz.
Buralarda temsilcilerimiz var.
Bunun diginda Kuzey Afrika'da
Tunus’la calisiyoruz, Dubaide
temsilcilerimiz var. Uzakdo-
gu tarafina gidersek, Hindis-
tan, Cin, Singapur, Maldivler ve
Endonezya gibi iilkelerde tem-
silcilerimiz var. Ayrica Rusya
ve Estonya'da temsilcilerimizle
buradaki faaliyetlerimiz giicli
bir ivme kazanarak devam edi-
yor,” dedi.

“Hacimli yat projelerinde

tekliserimizi verdik”

2019 y1h igin yat ve mega yat
projelerine Urtin tedariki sag-
lanmas1 konusunda gorisme-
lerin devam ettigini kaydeden
Huroglu, “Su anda yat pazarnn-
da ciddi bir tiketim var. Once-
den 100 metrelik yatlarn ingasi
dusinulemezken, ginimuz-
de 160-170 metrelik yatlarnn
ingalan sbéz konusu. italya'da
su anda biyik projelerle ilgili
gorismelerimiz devam ediyor.
50 ve 70 metre Uzeri proje-
leri konusuyoruz. Ayni sekilde
Almanya ve Hollanda'da 100
metre ve {izeri projeler giinde-
mimizdeki prestij projelerden.
Tekliser verildi gortismeler soz -
lesme asamasina dogru iler-
liyor,” dedi. Piyasa sartlannin
yapilan ihracatlarda belirleyici
bir etkiye sahip olduguna isa-
ret eden Hiroglu, “Bizim son
senelerde ihracat oranimizi
artirmak en biiylik hedefimizdi.

Bu yolda kararh adimlarla iler-
liyoruz. Onun haricinde burada
piyasa sartlari da ¢ok belirleyici,
istediginiz kadar kaliteli trtn
yapalim ama proje olmadiktan
sonra bizim yaptigimiz ima-
latin ¢ok bir anlami kalmiyor.
Dolayisiyla oncelikle yurtici ve
yurtdis1 piyasanin ¢ok hareket-
li olmas1 gerekiyor. Biraz ona
bagliyiz ama bizim O&ncelikli
hedefimiz, daha genis bir alana
yayilarak yurtdisi potansiyeli-
mizi artirmak. Su anda bunu
da planladifimiz sekilde yapi-
yoruz,” dedi.

“1980’li yillardan
baslayarak Deniz
Kuvvetleri biitiin
projelerinde yer aldik”
Yurtici pazarda ana faali-

yet alanlan icinde askeri pro-
jelerin de yer aldigini ifade
eden Hiroglu, “Biz 1980’li yil-
lardan baglayarak Deniz Kuv-
vetleri'nin tim projelerinde
yer aldik. Bizim i¢in MILGEM
bir mihenk tasiydi, MILGEM
ile Uretimimiz farkli bir boyu-
ta gecti. 2007 yilinda birinci
MILGEM projesine dahil olduk.
Ondan sonra bitin MILGEM
serilerinde; LCT Cikarma
gemilerinde, Arama Kurtarma
gemilerinde, Yeni Tip Karakol
botlaninda, Amfibi gemilerde,
Lojistik Destek gemilerinde,
Kurtarma Yedekleme gemile-
rinde, yer aldik. Bu projelerin
hepsine tasarnimi ve Uretimi
Data Hidrolik’e ait olan Urin
tedariki sagladik. MILGEM aile
sirketimiz icin farkh bir gurur
kaynagidir, tilkemiz Milli Deni-
zaltida da ayni basanyr kus-
kusuz yakalayacaktir,” diye-
rek yerli ve milli tasanm ve
Uretimin TUrk deniz savunma
alaninda en gurur verici ilki
olan MILGEM'de, Data Hidro-
lik Urtnlerinin bulunmasinin
firmalan i¢in ne denli degerli
olduguna dikkat gekdti.
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“Denizalti projeleriyle

ilgili 6n ¢aligma yaptik”

DzKK'ya sagladiklar1 mal-
zeme tedarikine iliskin acik-
lamalarda bulunan Hirogluy,
“DzKK'dan aldigimiz ihalelerde,
MILGEM’lere; diimen sistemleri,
helikopter platformu teleskopik
babalan gibi Urtnlerin tedariki-
ni gergeklestirdik. Aynica Kara-
kol Botlarnna, zincirli manevra
rgatlan ile dumen sistemleri-
ni, Sahil Guvenlik gemileri ile
Amfibi ve Lojistik Destek gemi-
lerinde; diimen sistemlerini
verdik. Kurtarma Yedekleme
gemilerine ise dimen sistem-
leri, kurtarma vingleri, ceki
kancalan, hidrolik sistemler ve
bunlann tamaminin tedarikini
sagladik. Milli Denizalt1 projesi
icin de on galismalanmizi yap-
tik, Ar-Ge calismalanmiz yeni
nesil su Ustd platformlan icin
devam ederken denizalt1 icin de
MILDEN fikri ile basladi,” dedi.

Yurtdis: askeri

projelerde de vanz

Hiroglu, “Yurtdisinda-
ki askeri projelerde de vanz.
Pakistan Deniz Kuvvetleri'ne
yapilan tanker projesinde yer
aldik. Katar Sahil Guivenligi'ne
yapilan botlarda ekipman
tedarikcisi olduk. Turkmenis-
tan’a yapilan; Sahil Guvenlik
gemilerinde, Destek gemileri
ve Karakol botlarinda ekipman
tedarikcisi olduk. Bahreyn'de
yapilan, Sahil Guvenlik botla-
nnda ekipman tedarikini sag-
ladik. Su anda Avrupa'da 6zel-
likle de Fransa'da Kuzey Avru-
pa Uulkeleri igin yapilan, offs-
hore gemileri ve sahil glivenlik
botlannin da ekipman teda-
rikgisi durumundayiz,” diyerek
genis bir yelpazede c¢alistik-
larin1 ve yurtdigindaki askeri
projelerde de yer aldiklanna
dikkat cekti.

Yerlilik oram yiizde 80’inin

lizerinde

Ozellikle askeri projelerde
yerlilik unsuruna onem verildi-
ginin altini gizen Hiroglu, “Urtin
gruplarnna gore degisen yerlilik
oranlarimiz mevcut. Dimen
sistemlerinde bu oran yuzde
80'lere kadar cikmis durum-
da, zincir ve halat irgatlannda
yluzde 80lerin de uzerindeyiz.
Roémorkorlerde kullandigimiz
ceki kancalan ile vinglerde de
yine ylzde 80’'in Uzerinde yerli-
lik oranina sahibiz,” diye konus-
tu. Ote yandan dizayn ve ima-
lat siirecinde ¢ok spesifik baz
ekipmanlann tedarik edildigi-
ni anlatan Huroglu, “Elektrik
veya elektronik, hidrolik veya
pnématik malzemelerde belirli
bir kaliteye sahipse, ilk tercihi-
miz yerli markalar. Ancak yerli
parcalarda belirlenen kaliteyi
yakalayamazsak, bu sefer yurt-
disindan tedarik etme yolu-
na gitmek zorunda kaliyoruz,”
diyerek yerli Grtin kullanimina
oncelik verdiklerini vurgulada.

Uretimlerde standart

ekipmanlar kullanmaya

dikkat ediyoruz

Firmaya O6zgl urilinlerden
ziyade, dinyanin her yerinde
bulunabilecek standart ekip-
manlan kullanmaya 6zen gos-
terdiklerine isaret eden Hurog-
lu, “Glinkt gemi bir gtin Istan-
buldan demir alip dinyanin
herhangi bir yerine gidebilir,
herhangi bir anza olmas: duru-
munda veya bir sikayet olmasi
durumunda kimsenin bekleme
likst yok. Bunun icin de biz
her zaman kritik malzemeleri
stokta tutuyoruz. Bu konuda
dinyanin bircok yerine yedek
parca sevkiyati yapiyoruz, ama
olur ya ¢ok acil bir durum
olmas: halinde, gemi perso-
nelinin limana gidip o Urini

dinyanin her yerinde bulabil-
me sansl var. Dizaynlanmizda
buna dikkat ediyoruz. Bence bu
urtnlerimizin 6nemli avantaj-
larindan birisi,” dedi.

Kendimizden emin olmadan

ileri adim atmiyoruz

Firma olarak trin modelleri
ile ilgili bir Ust segmentin Ure-
timine gecerken emin adimlar-
la ilerlemeyi tercih ettiklerini,
ancak talep gelmesi halinde
spesifik projelerde de yer ala-
bileceklerini belirten Hirog-
lu, “Bizim de kendimize gore
belirli limitlerimiz var. Emin
adimlarla gitmeyi ilke edinen
bir firmayiz. Bugine kadar bu
hep bdyle oldu, boyle de devam
edecek. Su anda romorkorlerde
80 ton cekme kuvvetine kadar
vingler imal ediyoruz. 80 ton
cekme, 180 ton da fren kapa-
sitesi olan vingler. Hidroligin
yaninda elektrikli versiyonla-
nmiz mevcut. Dimen sistem-
lerinde 660 kilonewton metre-
ye kadar dimen sistemi imal
ediyorduk. Su anda Turkiye'nin
onemli tersanelerinin birisine,
Denizde fkmal Destek gemisi
projesinin Urlin tedariki icin
teklif verdik. Oraya verdigimiz
sistem, 880 kilonewton metre
torklu, iki adet sistem ve tama-
men birbiriyle elektronik olarak
senkronize calisan bir sistem.
Yani boyle bir sistem Tirkiye'de
bugtine kadar hi¢ yapilmadi.
Bunun dizaynini biz yaptik ve
bitirdik. Bugline kadar mevcut
modellerimiz sorunsuz galistigl
icin sonraki siireclerde bir Ust
modellere gectik,” diye konustu.

Avrupa’ya gore fiyatlannmiz

daha uygun

Hem Turk tersanelerinin
hem de sektérde faaliyet gos-
teren yan sanayi firmalannin
Avrupa'daki tedarikgilere gore,

daha avantajh fiyatlar verdigini
kaydeden Huroglu, “Kesinlikle
fiyatlanmiz daha uygun, dinya
geneli i¢in bizim hitap ettigimiz
Urtn gruplannda benzer seyleri
soyleyebiliriz. Zaten isinde 6zel-
lesmis, spesifik imalatlar yapan
tersanelerimiz var. Baktigimiz-
da bu, isin iyi yapildigin goste-
riyor. Kendi markimizi konusa-
cak olursak, biz rakiplerimize
gbre iyi hizmet veren ve bunlarn
uygun fiyata saglayan bir fir-
maylz. Bu satin aldig1 Urtinde
nitelikli Urtin tercih eden arma-
tor ve tersane isgletmecilerinin
de aradigr temel kriterlerden.
Sahip oldugumuz bu 6zelligimi-
zi daha da gelistirmek i¢in ¢aba
sarf ediyoruz,” dedi.

Ug boyutlu dizaynlar

yapiyoruz

Dizayn sureclerinde yapilan
iyilesmenin yani sira yaklasik
15 senedir CNC tezgahlan kul-
lanimina basladiklarnini anlatan
Huroglu, “Isi insan hatasindan,
insan bagimhligindan kurtar-
manin yani sira adetlerin art-
masl ve kaliteyi daha yukan
cikarma beklentisi bizi buna
yoneltti. Dizaynlanmizda ve
imalatlanimizda bunu yapiyo-
ruz. Boylece Ui¢ boyutlu dizayn-
lar yaparak, rakiplerimize gore
avantaj elde ediyoruz,” dedi.

Yaptiklan tretimlerin, bitin
klas kuruluslannin taleplerini
karsilayacak seviyede oldugu-
nu ifade eden Huroglu, “Dizay-
nimiz1 da diinya standartlanna
uygun yaplyoruz. Bu safhala-
n gectikten sonra imalatta da
‘Bunu daha hizh nasil Uretiriz?’
sorusu Uzerinde duruyoruz.
Kalite kontrol departmanimiza
hem makine hem de perso-
nel olarak takviyeler yapiyo-
ruz. Mal kabulden baslayarak,
bitin imalat asamalarinda
kalite kontrollerini daha kuv-

vetli hale getirmeye ¢alisiyoruz.
Cunkl calistigimiz yurtigi ve
uluslararas: tersaneler de bu
konuya oldukga ¢nem veriyor-
lar. Kalitede ne kadar iyi olur-
saniz bu durum tercih sebebi
olmanizi sagliyor,” dedi.

Tanimrhk ve bilinirlik

biiylimeyi etkileyen

unsurlar arasinda

Firmalann tanitim faali-
yetlerinin bilinirlik acgisindan
Onem arz ettiginin altini ¢izen
Cem Huroglu diinya genelinde
taninan markalan icin sunlan
sOyledi; “Tanitima 6nem verdik-
e, firmaniz bilinir hale geliyor,
bu durum ne kadar etkin ve iyi
yonetilirse diger firmalara karsi
ilk etapta elde edeceginiz avan-
taj da ayni oranda oluyor. Bu
bir zincir gibi... Biz taniim aya-
gina agirhk verdigimiz zaman,
yurtdisinda ve yurtiginde bircok
igletme sahibi ‘Turkiye'de bu isi
yapan bir firma var’ diyor. Hatta
en son duydugum bir olay bizi
cok gururlandirdi. Hollanda'da
inga edilen 125 metrelik bir yat
projesine ekipman teklifi verdik.
Proje Mudurd Data Hidrolik'i
biliyordu. Bu bizim icin o kadar
6nemli bir degerdi ki, bdylesine
prestijli bir projenin sorumlu
kisisi bile, Data Hidrolik mar-
kasinmin farkinda, bizim istedi-
gimiz de zaten buydu... Data'y1
dinya Uzerinde bilinir bir mar-
ka haline getirmek.”

Tanitim faaliyetleri kapsa-
minda subat ayr icinde ger-
ceklestirilen CNR Avrasya Boat
Show Fuan’na katildiklanm
dile getiren Huroglu, “Senede
6-7 uluslararas: fuara katilip
bir o kadar da yurtdist fuar
ziyaret ediyoruz. Ayda bir sefer
de yurtdis1 musteri ziyareti ger-
geklestiriyoruz, bu faaliyetler
iligkilerin gicli kalmasin sag-
lLiyor,” seklinde konustu.
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